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永高股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2017-002
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
 
□一对一沟通
□其他                             

	参与单位名称及人员姓名
	机构投资者：国联证券 孙会东

	时间
	2017年2月23日  

	地点
	公司证券部

	上市公司接待人员
	董事会秘书陈志国、证券事务代表任燕清、助理李宏辉

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司产品原料价格波动对公司的影响情况？
公司生产所需主要原材料PVC-U、PVC-C、PPR、HDPE 等专用树脂目前占公司塑料管道产品生产成本70%左右，因此，原材料价格的涨跌对公司盈利水平影响较大。
2016年公司所需原材料价格波动较大，公司用量最多的原材料是PVC，价格从年初不到5000元/吨，涨到11月份超过8000元/吨，尤其是在第四季度涨幅最大，导致公司生产成本增加，而销售价格因拓展市场未能同步调整，致使盈利出现同比下降。
公司原材料库存周期一般为一个月左右，但是会随市场情况而定，在原料价格相对低位的时候会相应的多储存一些。
     二、公司最主要的销售方式是什么？
公司以渠道经销为主，工程直揽（含房地产配送）及出口为辅的销售模式，目前渠道经销占比约65%，工程承揽（包括房地产配送）约25%，出口约占10% 。
三、重庆永高和天津永高现在是什么状况？
重庆永高和天津永高是公司面向西南市场和华北市场建设的生产基地，是公司进行全国布局的重大举措。因公司产品原来主要在华东市场销售，“公元品牌”在华东市场有很强的影响力，在华北和西南市场的影响力还相对比较薄弱，拓展市场难度较大，目前这两个公司产能利用率较低，因此尚处于亏损状态。随着公司品牌影响力从华东向全国大力拓展，重庆永高和天津永高会逐步确立在当地的市场地位，公司对这两个子公司未来发展充满信心。
四、公司生产基地布局怎样？ 
公司在全国拥有七大生产基地，分别位于天津、重庆、上海、安徽、浙江、广州和深圳，合理的生产基地布局使公司运送产品半径能够覆盖全国绝大多数地区。目前公司部分子公司的产能利用率较低，公司近期的主要任务是如何把各生产基地的产能有效释放。因此公司将考虑在湖北、西南、西北、东北等地建几个物流配送中心，集仓储、物流、配送、销售于一体，增强公司产品覆盖面。

五、公司对市政工程怎么看？

市政管网领域，自国务院下发《关于规范城市地下管网建设的指导意见》及后续出台的“水十条”，塑料管道行业的发展机遇也从地上转入地下，特别是浙江“五水共治”项目给公司带来了明显的机遇，后期其他省市也将会陆续推出类似的地下管网建设，公司将密切关注，积极参与市政管道工程建设。
六、公司各产品毛利率大概多少？
公司PVC产品的毛利率大概将近30%，PE产品20%多，PPR产品在40%左右。
七、公司产品运输半径大概是多少？

一般情况下小管道的运输半径在1000公里左右，大管道在500公里左右。

八、公司对行业竞争形式怎么看？
目前国内较大规模的塑料管道生产企业3000家以上，年生产能力超过1500万吨，其中，年生产能力1万吨以上的企业约为300家，有20家以上企业的年生产能力已超过10万吨。随着规模以上企业在全国生产基地布局完成、产能投放，市场竞争将进一步加剧，竞争方式将从区域竞争转向全国化的竞争，行业将迎来洗牌期，集中度继续提升，具有品牌、规模、渠道、研发与技术优势的企业在竞争中将居于领先地位。规模大、质量好的企业发展步伐加快，在产能、产量及综合竞争力上均有所提升。质量差、规模小的企业出现经营困难，一些小企业已经停产或转产。
  

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2017年2月24日


